Fournisseur unique ou fournisseurs multiples.

Avantages du fournisseur unique

1. Il dispose d'un monopole technolo​gique grâce à des brevets,

2. il apparaît supérieur aux autres sur tous les critères, les commandes sont de trop faible taille pour les scinder,

3. les remises de quantité et la réduc​tion des frais de transport constituent un avantage important, les relations avec ce fournisseur sont meilleures, surtout  si  nos comman​des représentent une part importante de ses ventes,

4. cela réduit des frais fixes tels que les  frais  d'outillage  spécial  qui devraient être dupliqués,

5. le cadencement des livraisons en est simplifié, on peut acheter sans stock, sur mar​ché avec livraisons selon les besoins.
Avantages des fournisseurs multiples

1. C'est la pratique la plus commune, elle limite les risques,

2. l'existence d'une concurrence active incite les fournisseurs à offrir de bon​nes conditions de prix et de services,

3. une grève régionale n'arrêtera pas toutes les livraisons,

4. cela permet de ne pas avoir une part trop importante dans le chiffre d'af​faires avec un fournisseur, ce qui rendrait délicat toute cessation d'ac​tivités avec lui, 
5. cette méthode offre plus de flexibi​lité en particulier lorsque le volume des achats augmente.

